
 

การจดัเตรยีมและการแกปั้ญหาเอกสารเพือ่ 

บรหิารความเสีย่งในการ น ำเขำ้-ส่งออก 

 

IMPORTANCE 

CONTENT 

 ปัจจุบัน การดำเนินธุรกิจการคา้ระหว่างประเทศทัง้ในด้านการนำเข้าและการส่งออกล้วน
แล้วใชเ้อกสารในการเรียกเก็บเงนิค่าสินค้าจากผู้ส่งออกไปยังผู้นำเขา้ เอกสารอาจจะออกโดย... 
               * ผู้ส่งออกส่วนหนึง่ และบางส่วนกต็้องใชเ้อกสารทีอ่อกโดย... 
               * ส่วนราชการ     * บริษัทรับขนส่งสนิค้า     * บริษัทประกันภัย           * ฯลฯ 
        ความรู้ ความเข้าใจอย่างถอ่งแท้ ในการจัดทำหรือจัดหากต็อ้งให้สอดคล้องกับความต้องการ 
ของผู้ซื้อ มีความถูกต้องตามเงื่อนไขของเครื่องมือการชำระเงินเพือ่การคา้ระหวา่งประเทศ รวมถึง 
อาจขอหลักประกัน 
        จึงเป็นองค์ประกอบหน่ึงที่สำคัญในการดำเนินธุรกิจให้ประสบความสำเรจ็ได้อยา่งราบรื่น 
ซึ่งผู้ประกอบการดา้นน้ีต้องให้ความสำคญัในลำดับต้นๆ 
         การสัมมนาหลักสูตรน้ีจะชว่ยให้ผู้นำเขา้-ส่งออก สามารถเลือกจดัทำหรือจดัหาเอกสารได้
อย่างถูกตอ้ง ตามเงื่อนไขของเครื่องมือในการชำระเงินท่ีรัดกมุ เหมาะสม ไม่เสียเปรียบในเชงิการคา้
และจะทำให้เกดิความมั่นใจในการทำธุรกรรมด้านการเงินสำหรับการทำธุรกิจการคา้ระหวา่งประเทศ 
ภายใตเ้งื่อนไขสัญญา ข้อตกลง ได้อย่างมีประสิทธิภาพ เพื่อป้องการปฏิเสธการชำระเงินและเอกสาร
ต่างๆ ก็จะทำให้ผู้นำเข้ามีความรู้ที่จะตรวจสอบความถกูต้องของเอกสารนั้นได้อย่างแม่นยำก่อนทีจ่ะ
มีการชำระเงินเพราะถ้าตรวจพบว่าเอกสารไม่ถูกต้องผู้ซื้อก็มสีิทธิท์ี่จะไม่ชำระเงินได้ 

1. เอกสารท่ีเกี่ยวข้องกับการเสนอราคาซื้อ-ขาย (Purchase Contract, Proforma Invoice) 
 a. ข้อความที่สำคัญที่จะต้องกำหนดทุกครั้ง 
 b. ข้อความที่ควรระวัง 
2. การเลือกใช้เคร่ืองมือในการชำระเงินค่าสินค้า 
 a. Letter of Credit วิเคราะห์เง่ือนไขในเครดิต การจัดทำและตรวจเอกสาร 
พร้อมนำเสนอ กติกา UCP 600 
  - การจัดทำเอกสารภายใต้เงื่อนไข Letter of Credit 
  - เอกสารทางการเงิน (Financial Document) 
  - เอกสารทางการขนส่ง (Transport Document) 
  - เอกสารทางการค้า (Commercial Document) 
  - การจัดทำเอกสารภายใต้เงื่อนไข Letter of Credit 
   * At Sight * Terms   
 b. ตั๋วเรียกเก็บ (BILL FOR COLLECTION) มี 2 ชนิด 
  - D/P Document  Against Payment 
  - D/A Document  Against  Acceptance 
 c. Open Account 
 d. Advance of Payment 
3. เคร่ืองมือของความเชื่อถือในการทำธุรกิจ 
  - Standby L/C - Performance Bond 
  - Advance Bond - Warranty Bond 

LECTURER 

คุณมนตร ียุวชำต ิ
ผู้ประนีประนอม ในศาลทรัพย์สินทางปัญญา 

และการคา้ระหวา่งประเทศกลาง 
Experiences: 
- ผู้บริหารด้านตา่งประเทศ บมจ.ธนาคารกรุงเทพ 

TRAINING RATES 

In HOTEL 
4,300+VAT301 = 4,601 

(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 129 บาท) 
__________________________________ 

By ZOOM 
3,300+VAT231 = 3,531 

 (ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 72 บาท) 
__________________________________ 

 
 

ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษนี้อย 

ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้เพิ่มขึน้ถึง 200% 

www.nidapro.com 

Line: @nidapro 

E-Mail: nidaprofes@gmail.com 

Tel: 097-096-2584 
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Risk Management in Import - Export 


