
 

 1. ซัพพลายเออร์มีหลกัการตั้งราคาอย่างไร 

 2. การวิเคราะห์ราคา (Price analysis) 

 3. การวิเคราะห์ต้นทุน (Cost analysis)  

 4. คำนวณส่วนลด (Discounts) 

 5. ต้นทุนรวมหมด (TCO-Total Cost of Ownership) 

 6. การวิเคราะห์ต้นทุนทางตรงและทางอ้อม (Direct & indirect cost) 

 7. เส้นการเรียนรู้และเส้นประสบการณ์ (Learning curve) 

 8. ต้นทุนท่ีแท้จริงและต้นทุนของการเพิ่มคุณค่า 

    (Real unit cost & Value added cost) 

 9. การวิเคราะห์เมื่อซพัพลายเออร์เสนอราคามาหลายแบบให้เลือก 

    (Analyzing the supplier Quotation)  

10.ถามตอบทุกข้อสงสยั 

หยุดต่อรองแบบส่งเดชเสียที เพราะนอก 

จากจะไม่ได้ผลแล้ว ยังกลายเป็นตัวตลกอีก

ด้วย การจะต่อรองกับซัพพลายเออร์ให้ได้ผลนั้น 

เราควรวิเคราะห์ต้นทุนและราคาขายให้ได้

เสียก่อน ผลก็คือ...การต่อรองของท่านก็จะมี

น้ำหนักข้ึนและสมเหตุสมผลมากข้ึนด้วย 

ย่ิงอบรมมาก ย่ิงเสียภาษีน้อย 
ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้เพิ่มขึ้นถึง 200% 

 

IMPORTANCE 

CONTENT LECTURER 

TRAINING RATES 

In HOTEL 
4,300+VAT301 = 4,601 

(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 129 บาท) _________________________ 
By ZOOM 

3,300+VAT231 = 3,531 
(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 99 บาท) 
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