
 

1. การใช้ Supply Positioning Model มาวิเคราะห์สินค้าท่ีซื้อ 

2. ABC analysis วิเคราะห์ค่าใช้จ่าย เพื่อเลือกใช้เทคนิคการซ้ือ
 ท่ีเหมาะสม 

3. การเลือกใช้กลยุทธ์ให้เหมาะสมสำหรับสินค้าแตล่ะประเภท
 เพ่ือการลดต้นทุน 

4. การบริหารจัดการผู้ขาย ผู้ให้บริการ สำหรับสินค้ายุทธศาสตร์
 ขององค์กร 

5. เงื่อนไขของผู้ขาย เชน่ MOQ, Packing size, Lead time  
 ท่ีส่งผลต่อต้นทุนการจัดเก็บวัตถุดิบ 

6. จัดซื้ออย่างไรให้สอดคล้องกับวตัถุดิบคงคลัง 

7. ต้องการราคาสินค้าท่ีแข่งขัน แต่ต้องติดอยู่ในกับดัก  
 การซ้ือแบบกำหนดปริมาณของ supplier 

8. การซ้ือในแต่ละครั้งตาม MOQ เพื่อให้ได้ราคาท่ีต่ำ   
 ทำให้มีปริมาณสต็อคเพิ่มขึ้น 

9. ตัวอย่างการลดต้นทุน ที่ใช้ได้จริง 

 ในสภาวะการแข่งขันที่รุนแรงและการเปลี่ยนแปลงในตลาดอย่าง
รวดเร็ว การลดต้นทุนการดำเนินการภายในองค์กรเพียงอย่างเดียวคงไม่พอกับ
การแข่งขันในปัจจุบัน ทุกองค์กรต่างก็มุ่งมั่นพื่อให้ต้นทุนสินค้าต่ำ เพื่อธุรกิจ  
สามารถดำรงอยู่ในตลาดซึ่งการแข่งขันทวีความรุนแรงขึ้นเรื่อย ๆ   
 แผนกจัดซื้อเป็นแผนกต้น ๆ ที่องค์กรหวังพึ่งพาในการลดต้นทุนสินค้า
เพื่อเพิ่มศักยภาพการแข่งขัน ดังนั้นกระบวนการจัดซื้อ ถือเป็นกระบวนการที่
สำคัญที่องค์กร และผู้บริหารให้ความสำคัญในเรื่องการลดต้นทุน นักจัดซื้อต้องใช้
กลยุทธ์ ยุทธวิธีต่าง ๆ เพื่อให้บรรลุวัตถุประสงค์ขององค์กร นั้นคือ ซื้ออย่างไรให้
ต้นทุนสินค้าต่ำ ภายใต้สภาพการณ์ที่พร้อมจะเปลี่ยนแปลงตลอดเวลา 

ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษนี้อย 
ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้เพิ่มขึน้ถึง 200% 

 

 
IMPORTANCE 

CONTENT LECTURER 

TRAINING RATES 

In HOTEL 
4,300+VAT301 = 4,601 

(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 129 บาท) _________________________ 
By ZOOM 

3,300+VAT231 = 3,531 
(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 99 บาท) 

 
 

Purchase Cost Saving and Inventory Management Efficiency 

คุณจรีาภา คลา้ยรศัม ี

Present Job: 
 - Material Planning Manager,  
  Hoya Lens Thailand Ltd. 
Experiences: 
 - Purchase Supervisor,  
  Chinteik Hygiene Product Co., Ltd. 
 - Material control Staff,  
  Matsushita Electric work Co., Ltd. 
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